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La necesidad

Income
GII GII Region
rank Economy Score  rank rank  Economy Score rank rank
1_Switzerland 61E €7 Bahrain 251 45
2 Sweden [T¥] 68 Mongolia 88
3 United States 635 69 Oman 284 a7
4 United Kingdom [FX] 70 Morocco 54 E
5 Singapore 6.5 71 Jordan 282 16
6 Finland 61.2 72 Armenia 380 17
7 Metherlands [Kingdom of the) 604 73 Argentina 280 18 3
& Germany SER 74 Costa Rica 79 19 7
9 Denmark 587 75 Montenegro 78 b 3 |
10 Republic of Karea SE6 76 Peru 217 il ]
11 France S6.0 77 Bosnia and Herzegovina m n 3
12 China 553 T8 Jamaica A px] ]
13 Japan 546 79 Tunisia P @ W 14
14 [srael 5d.3 20 Belarus 268 Pl
15 Canada 538 81  Kazakhstan 267 5 3
16 Estonia 534 82 Uzhekistan %2 I L)
17 Hong Kong, China 533 83 Albania 254 % | 38
18 Austria 531 84 Panama %3 a8 10
19 Morway 507 25 Botswana 2446 7 3
20 Iceland 507 2 E 2432
21 Luxembourg S06 87 Brunei Daruszalam 235 49
22 Ireland 50.4 2% Pakistan 13 5
23 Belgium 49.9 89 Azerbaijan 133 Il 15 |
24 Australia 437 90 Srilanka B3 3
25 Malta 451 91 CaboVerde B3 4
26 Italy 466 92 Lebanon 1312 | 17 |
27 MewZealand 466 93 Senegal 225 5
28 Cyprus 463 94 Dominican Republic 214 ] 1
%‘ Jass 5 ElSalvador 2713 e 12
Tuga 449 96 Mamibia 18 30 3
31 CrechRepublic 48 97 Bolivia (Plurinational State of) 4 BERN 13
32 United Arab Emirates 432 98 Paraguay 14 Ell 14
33 Slovenia (] 99 Ghana 213 7
34 Lithuania 420 100 Kenya 212 E 8
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Espaina se encuentra lejos de los
paises mas avanzados en términos
de innovacion, entre otros factores,

porque existe una desconexion
importante este la generacion de
conocimiento y la innovacion y las
realidades y necesidades de los
mercados y la sociedad.
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La necesidad
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Cultura de la innovacién
pobremente integrada en
las estrategias de negocio

Nivel bajo de confianza

entre empresas e
instituciones de
investigacion

El bajo nivel de colaboracion
publico-privada es una de las
debilidades mas notables del
sistema espanol de ciencia e
innovacion.
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El gasto publico es del 47% del PIB de la UE-25, pero se gasta ~ 5 veces
menos en I+D en la UE (~ 10Bn €) que en EEUU (~ 50Bn €). La subinversion
en adquisiciones de I+D es responsable de la mitad de la brecha de inversion

entre la UE y EEUU.

Si nos focalizamos especificamente en la adquisicion de productos y servicios,
en la UE, los organismos del sector publico gastan alrededor
del 14 % del PIB (alrededor de dos billones EUR al afio). Segun la evaluacion
comparativa a escala de la UE, la modernizacion de los servicios publicos vy el
refuerzo de la competitividad industrial de la UE a escala mundial requieren
duplicar las inversiones en contratacion de innovacion.

Hasta la fecha, mientras que el 81% de los paises de la OCDE han
desarrollado estrategias nacionales con politicas que fomentan la contratacion
publica de innovacion, solo un tercio de los Estados miembros de la UE
cuentan con tales estrategias.



La oportunidad

2011

Guia

de la compra
publica
innovadora

Elaborada por la
Subdireccion General
de Fomento de la
Innovacion
Empresarial del
Ministerio de
Economia y
Competitividad se
trata del primer
documento que trata
sobre la CPI en
Espafia. Se actualiazd
a una version 2.0 en
junio de 2025.

2014

Directivas

2014/23/UEy

2014/24/UE

Hasta en 74
ocasiones
encontramos en la
Directiva
2014/24/UE
referencia

expresa o implicita
al concepto de
innovacion,
incluyendo el

concepto de la CPI.

2017

Ley de
Contratos del
Sector Publico

Traspone el
concepto de
Compra Publica de
Innovacién de la
escala europea y
también sirve para
introducir el
concepto de la
Consulta
Preliminar de
Mercado.

‘. AJUNTAMENT DE REUS

2018

Oficina de
Compra
Publica
Innovadora

Creada por el
CDTI para
impulsar la CPI en
la modalidad de
Compra Publica
Precomercial.

2022

Mapa de la CPI en
Espaia

3
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2022

Nueva Agenda Europea Plan de Transferencia
de la Innovacion

Herramienta interactiva
del Ministerio de
Ciencia, Innovacion y
Universidades
orientadoa lograr una
perspectiva global de las
actuaciones en materia
de Compra Publica de
Innovacion realizadas
por distintos agentes
publicos durante los
anos 2017-2022.

Apuesta por la
contratacién de
innovacion, para lo que
crea un servicio de
asesoramiento
especializado en
contratacién de
innovacién que actuara
como intermediario
entre los compradores
publicos y

los proveedores
innovadores.
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y Colaboracion

T

Impulsado por el
Ministerio de Ciencia,
Innovacién y
Universidades, entre los
mecanismos para
mejorar la colaboracién
publico-privada para la
innovacion apuesta por
la CPI.
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_ Generacion de instrumentos | Difusion del conocimiento | Explotacion de conocimiento

Instrumentos
tradicionales

Instrumentos
emergentes

= Centros de investigacion =  Sandboxes

transfronterizos :
= |Compra Publica de * Hub de innovacion Laborqtquos L
I . = Living Labs

.. -, * (Centros Demostradores
= Misiones de Innovacion




La CPI .‘ AJUNTAMENT DE REUS 362 RDE DESSA TECH

eeeeeeeee lupament
friendly

Ri
A Economic

COMPRA PUBLICA COMPRA PUBLICA DE INNOVACION

Reduce el objetivo de Ilas

.. - - Se anima a la Administracion
Administraciones Publicas a lo que L. .
- Publica a realizar una compra
existe en el mercado. ] .
inteligente que se adapte a sus
Generalmente, aquellas

S

necesidades. El mercado tiene que
subir su propuesta de valor para
conseguir alcanzar los objetivos.

propuestas con mayor descuento
econdmico son las seleccionadas,
no siendo siempre la que mayor
valor aporta.

\_ J \_ J

“Dime que quieres y “Dime que quieres y

te diré que tengo” vemos como Io”
podemos hacer




La CPI

éQué es?

Es un procedimiento administrativo de
contratacion, por el cual el comprador
publico puede licitar la contratacidon de un
producto o servicio:

« Por sus especificidades funcionales,
* Que no existen en el mercado

« Para lo cual es necesario desarrollar
actividades de I+D.
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¢Qué no es?

No tiene por qué ser una nueva forma de
adjudicacion de los contratos, ya que la
adjudicacién puede seguir las mismas
modalidades: adjudicacién directa, negociado
con o sin publicidad, didlogo competitivo, etc.

No es innovar en el proceso de contratacion.

10
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Modalidades de CPI

Compra Publica Precomercial

comprador publico comparte con empresas privadas los riesgos y los
beneficios de la I+D en busca del desarrollo funcional de soluciones
innovadoras aplicables a servicios publicos.

0 1 En la contratacion y sufragacion publica de servicios de I+D, en la que el

Compra Publica de Tecnologia Innovadora

Se basa en la compra publica de un bien o servicio que aun no existe, pero

02 con posibilidades de implementacion en un plazo de tiempo ldgico. Esta
compra conlleva el desarrollo de tecnologia novedosa o mejorada que
resuelva las necesidades del comprador/demandante.

Asociacion para la innovacion

03 Busca el desarrollo de productos, servicios u obras innovadoras aun no

existentes en el mercado, permitiendo la posterior adquisicion de las
mismas por parte de la Administracion sin necesidad de iniciar un nuevo
procedimiento, lo que no es posible con la Compra Publica Precomercial.

11



La CPI

Categoria

Innovacion

Desarrollo

TRL CPP

9 producto comercial

8 prototipo comercial
7 prueba entorno real
6 prueba entorno simulado
5 prototipo escala real
4 prototipo escala reducida

3 investigacion aplicada

1 idea

Servicios |+D

Excluida LCSP

Marco Ayudas Estado (DPI)
Finaliza en Prototipo o

Preserie

CPTI

Obra, Suministro o Servicio
Regulada LSCP

Distintos procedimientos
de adjudicacion

Sin limite despliegue

By TECH

ANYS Ee nvolupament
c .
friendly

Asociaciéon Innovacién

Fase [+D

Fase adquisicion resultado
Procedimiento
Adjudicacién LSCP
Obliga despliegue

Existen grandes diferencias juridicas entre los tipos de CPI

12



Fases de la CPI

Identifi-
cacion de
retos

////
\Illlll?

Licitaciones

‘lltimas licitaciones publicadas

Consultas Licitacion Ejecucion

Financiacion

=
11
Reu

A Eco

Justificacion

BIR7Y TECH

Impacto

friendly
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Se regulan en la Ley 9/2017
de Contratos del Sector
Publico, en el articulo 115.

Permiten un dialogo abierto
con el mercado, facilitando
que los propios interesados
propongan alternativas

No es vinculante en ningin
caso. Si no se genera interés,
el érgano contratante puede
desistir sin ningun tipo de
Compromiso.

BTN TECH

friendly
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v' Soluciones y propuestas
innovadoras destinadas a dar
respuesta a retos.

v' Superar las prestaciones de las
existentes actualmente en el
mercado.

v Interaccion y/o dialogo con los
propios proveedores existentes
en el mercado.

Objeto: Definir los requerimientos funcionales
que constituiran el objeto del contrato y/o
modelo de explotacion

Solvencias: Niveles de solvencia minimos para
garantizar que los licitadores podran cumplir
con el objeto del contrato

Criterios: Establecer las variables clave que
garantizan que se elige la mejor oferta

Presupuesto: Definir el presupuesto
adecuado/minimo para el objeto y alcance del
proyecto

Propiedad Intelectual: Definir aspectos

relativos a la propiedad intelectual que afecten

al proyecto

3CR

Ri
A Economic

EDESSA

Desenvo lupament

éQuévoy a

contratar?

¢Quién lo puede
proveer?

¢Como escogereé
la mejor oferta?

éCuéngo
costara?

¢Qué debo tener

en cuenta?

TECH

friendly
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Entrevistas con
proponentes
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éPor qué deberia participar? @ womenrozres

De forma global

®

, . ~ . m m =
LYY Potenciales participantes
. Referencia abre puertas. La CPI permite a una empresa contar con un primer cliente de referencia que les pueda

ayudar a abrir nuevas puertas y mejorar su capacidad de internacionalizacion.

. Aporta entorno real y permite co-creacion. Con la introduccién de la CPI, se crea una mayor vinculacion con los
centros tecnoldgicos (empresas) y centros de conocimiento (universidades) que participan en los procesos para resolver
los retos planteados desde el sector publico. Ademas, la CPI permite realizar pruebas en escenarios demostradores
reales para validar las soluciones desarrolladas.

. Comparte riesgos y beneficios. Este instrumento se presenta como via para que los proveedores compartan riesgos y
beneficios con el comprador. Ademas, establece una alianza entre empresas y Administraciones Publicas promoviendo
una mayor implicacidén y aportacion de recursos propios para los desarrollos de I+D e innovacion.

17
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De forma especifica en la CPM
®
K )

2; Potenciales participantes

o,

. Conocimiento y participacion de primera mano. Si bien la participacién en la CPM no te da ningun privilegio para la
futura licitacion, ni te los quita, el participar en las fases previas de dicha licitacién aportando informacion de interés que
pueda nutrir su construccion ya es interesante en si mismo.

. Contacto directo. El participar en una CPM puede suponer una primera oportunidad de poder dialogar directamente
con los equipos municipales responsables de las politicas y los proyectos de innovacion.

. Colaboracion interagente e intersectorial. El participar en una CPM puede servir para generar alianzas, ya no solo
para este proceso, sino para otros proyectos o lineas de trabajo en las que se identifiquen puntos de colaboracién en
comun.

. Un primer acercamiento a los procesos CPI. El participar en una CPM puede servir para familiarizarte con lo que

supone la Compra Publica de Innovacion de forma directa, ya que te lo contaran las personas directamente involucradas
N en impulsar dicho instrumento. J

18
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Desde el ano 2017 al ano 2022

e se identifican 110 proyectos
- = CPI incorporados a la
Plataforma de

“ Contratacion

A estos datos habria que
A - sumarles 96  proyectos
V.| B > e o encargados por
T espmace M e 10y 20 proyecos o Administraciones Publicas
de  distintos  niveles
administrativos para
impulsar proyectos de

asistencia técnica en CPI

Canarias

19
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' Comunidad  Numero de proyectos % sobre el total de |

Autonoma CPI proyectos CPI
Comunidad de Madrid 40 36,4%
Galicia 18 16,4%
Andalucia 14 12,7%
Canarias 9 8,2%
Castilla y Ledn 5 4,5%
Comunitat Valenciana 5 4,5%
Extremadura 3 2,7%
Catalufa 3 2,7%
Regidn de Murcia 3 2,7%
Pais Vasco 2 1,8%
La Rioja 2 1,8%

CPTI = CPP

Castilla-La Mancha 2 1,8%
Aragon 2 1,8%
Principado de Asturias 1 0,9%
Illes Balears 1 0,9%

20
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Algunos datos de la CPI en Espaia 8 3

1. El sector sociosanitario aglutina 35 proyectos CPI, convirtiéndose en el sector de principal traccion de la CPI en
Espafa; especialmente, en la Comunidad de Madrid (con 9 referencias en esta Comunidad Auténoma.)

2. Medioambiente, con 20 proyectos CPI y, de nuevo, con fuerte concentracion en la Comunidad de Madrid (13 proyectos).

3. Sector de movilidad, transporte y logistica, con 10 proyectos CPI, destacando el proyecto Smartiago + proyectos ADIF

4. Infraestructuras, con 8 proyectos CPI, distribuidos principalmente entre Catalufa y Comunidad de Madrid.

5. Sector agroalimentario, con 7 proyectos CPI y fuerte especializacion territorial en Andalucia (4 proyectos)

6. Sector de la seguridad y emergencias, con 7 proyectos CPI, destacando el proyecto CPI de Alcala de Guadaira.

19 proyectus CPI 12 proyectos CPI 25 pro',fer:tus CPI

A 3% sobre el tota 10,9% sobre &l tota ( sobre & tota
B prwectns EPI 21 proyectos CPI 25 pru\rec‘tus CPI
E re & tok 19,1% sobre el total) ; e &l tola

21



Algunos ejemplos de interés 8 CREDESSA pupedy

SMARTIAQO

'ﬁNovobin

SMARTWay Va7

SMARTIAQO

App para el fomento
de la movilidad

Sistema inteligente de Vehiculos eléctricos urbana sostenible
recogida de RSUt auténomos modulares
WL "Ll 13 Wmv ?‘a

Alumbrado ornamental
inteligente para la
conservacion del patrimonio

L[ croMALUX . & 0= SMARTIagD!

22
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Algunos ejemplos de interés

LA PROCESADORA

PLATAFORMA PARA LA
GESTION DE PARQUES
EMPRESARIALES

INTELIGENTES

‘La actuacién «Plataforma para la Gestién de Parques Empresariales inteligentes (Smart
Bussines Parks Management Platform - SBP)s, con un presupuesto total de 5.026.529,63
euros, ha sido cofinanciado en un 80% por el Fondo Europeo de Desarrollo Regional
(FEDER) a través de una ayuda concedida por el Ministerio de Ciencia e Innovacién de
402122369 euros.

23
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Consulta Preliminar de Mercado (CPM)
orientada a la Mision Climatica Valéncia 2030

Tras la elaboracion y presentacion de nuestro Mapa de Demanda

Temprana en julio del afno 2021, fruto del trabajo colaborativo de
agentes de todas las hélices de innovacion de la ciudad y el territorio,

nos encontrabamos ante un inmenso reto: jcomo priorizar los 54

retos y las 305 necesidades publicas no cubiertas susceptibles de
ser resueltas mediante procedimientos CPl que se incorporaron a
dicho Mapa?

Reto 2

3

-]
n
&

Ret

Mcovilidad sostenible Modelo energético Urbanizmo y habitat Economia valenciana
sostenible circular y sostenible

o = =D e

Lo cierto es gue la respuesta era compleja, pero obvia. Ligar los
procesos de Compra Pablica de Innovacion y, por tanto, este trabajo
para abordar los retos de la ciudad con la primera Mision aprobada: la
Mision Climatica Valéncia 2030, la cual aspira a conseguir que
Valéncia sea un ciudad climaticamente neutra en 2030, y hacerlo por

y para la ciudadania, dentro del contexto de la mision europea de 100

ciudades europeas Smart y climaticamente neutras en 2030.

] 8 |

Reto S elo 8
Renaturalizacion Reziliencia y adaptacion Gobernanza inteligente Implicacién social
Miés informacién Mis informacién Mas informacién Mis informacién

24



Documentacion de intereés 2
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Consultasalmercado§
recomercialsco
asoclaménparamnovamén

Demandatemprana

g alpgﬂpgyamonc
e contratacuonpubllca

ionesfmdonal

opuc stasnosolicitadas

Guia 2.0 para la compra
publica de innovacion.

Generaiitat de Catalunya
Departament de la Vicepresidéncia
i dEconomia i Hisenda

Direccié General
de Contractacié Publica

Guia per a la compra publica d’innovacié
a I’ambit de la Generalitat de Catalunya
i el seu sector public

-octubre 2021

A
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Guia dual de Compra
Publica de Innovacién
para la demanda publica
y la oferta tecnoldgica:

Impulso de la I+D+ienel
Territorio Historico de Bizkaia

Bizkaia

WGUiA PIRA”CL'IIG-‘A

DE CONSULTAS
. AL MERCADO 4.0

Reinventando las
consultas al mercado

-— P

=) X =
p y

- | / -
g y i -

=] ) -

- \ ’ =

CPIx \
Startups
/ {

Manual de Supervivencia de
Compra Publica de Innovacién

para Startups y Scaleups
Junio 2023
frnsy wPe—e | Surmm S SNAVE DD

25


https://www.idepa.es/documents/20147/55425/Guia_2_0_CPI_V5_Borrador.pdf
https://contratos-publicos.comunidad.madrid/sites/default/files/PCON/ckeditor/guia_sobre_compra_publica_innovadora.pdf
https://info.beaz.bizkaia.eus/wp-content/uploads/2020/10/20-10-21-Guia-Beaz-CPI-ES-Web.pdf
https://contractacio.gencat.cat/web/.content/principis/contractacio-estrategica/innovacio/guia-cp-innovacio.pdf
https://codigo100.sergas.es/Contidos/Gu%C3%ADa-pr%C3%A1ctica-de-consultas-ao-mercado?idioma=es
https://www.lasnaves.com/wp-content/uploads/2021/07/Manual-de-Supervivencia-de-CPI-x-Startups-2023-1.pdf

Gracies per la vostra atencio
Gracias por su atencion

26
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Consulta Preliminar al
Mercado (CPM)

Sistema inteligente de benchmark para la
identificacion y valoracion de proyectos
empresariales de emprendimiento y su
probabilidad de éxito en el mercado
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PRESENTACION DEL
RETO

Albert Boronat, Gerente de REDESSA




REUS

« 107.000 habitantes
* 2° municipio de Catalufia en ocupacion TIC
« ADN emprendedor

REDESSA

Empresa municipal de promocion
econémica del Ayuntamiento de Reus:

« Creacion de start-ups y spin-offs

- Fomento de la innovacion

« Impulso de sectores estratégicos

« Servicios de valor anadido a las empresas de sus 4
centros de negocios

« Organizacidon de Ferias, congresos y eventos
profesionales

« Sede del Claster TIC Sur

—
e QN0

Costa Fitbol Samd

Elxaté Franc Artigabusca el ascenso Cémo se convive con
losrestaurantes delBa!meedés alaPremlerLeague deRusia ladiabetes desde nifio
Latemporada de este plato tipico El cambrtlense dirigeal Dos tarraconenses cuentansu dia
se alargara cinco meses P21 Rodina de Mosca P33 o , adiaconesta enfermedad P36-37

de Tarragona i =y

Coreavalora traer HAS
empresas a Tarragona

Economia. La llegada de Lotte Energy a Mont-rolg supone el «inicto de una granrelacton» P10

Politica

Pedro
Sanchez,
anteuna
investidura
bajola
convulsién
delaleyde

Hoy empieza
eldebateenel
Congreso P26-27

| Sociedad

8 Lacontinuidad
| delamayoria
demedidas
anticrisis esta
enelaire P23

Tarragona

’ h "8 |3 Generalitat
N - 36 PR Y - i, . }lcitaré esteano
s somll |3 reapertura
‘startups' temologicas PI516 G dellotdela

playa Llarga P89




FASE INICIAL DE UN PROY&CTO" ™"
EMPRENDEDOR: LA IDEA DE

R I on A 1

¢En qué consiste tu

producto o servicio? JOEA
¢Qué problema
N E C 3 s l D A o soluciona tu idea?
¢Quiénes son tus
clientes? c l l EN ' €

VALOR | ¢Quétediferencia
de la competencia?




LA DEFINICION DE LA IDEA DE NEGOCIO:

‘@’ IDEA DE NEGOCIO POCO TRABAJADA O SIN
= INFORMACION SUFICIENTE PARA LA TOMA DE
DEWIONES

EEEEEREE N _
o
B
3
Todoel
Morcado

X o ESTRATEGIA

§xX  INADECUAD|
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EL RETO

Tomando como punto de partida una idea
de negocio o proyecto emprendedor, se
busca desarrollar una solucion basada en
IA para evaluar el grado de innovacion y
diferenciacion respecto posibles
competidores u otras soluciones similares,
asi como del potencial de éxito de dicho
proyecto.

Asi mismo, y siempre y cuando sea posible,
la solucién propuesta deberia proponer una
reformulacion de la conceptualizacion de
la idea o proyecto, con el fin Ultimo de
aumentar sus probabilidades de éxito.




DISENO,DE UNA
SOLUCION BASADA EN

dAuncionalidades ideales

1. Mapeo detallado del ecosistema
Incorporacién y analitica avanzada de grandes
bases de datos, con amplia informacidén sobre
las empresas existentes en el mercado con
modelos de negocio y propuesta de valor
similares.

2. Andlisis de novedad y viabilidad: uso del
procesamiento de lenguaje natural u otras
alternativas tecnolégicas para comparar
proyectos o soluciones empresariales con
diversas bases de datos, identificando la
singularidad y grado de innovacién de las
propuestas empresariales de emprendimiento.




DISENO DE UNA

.‘ AJUNTAMENT DE REUS

SOLUCION BASADA EN

A

©)

3. Prediccion de éxito

Uso de modelos predictivos para
estimar el potencial de éxito de los
proyectos basdndose en andlisis
histéricos, tendencias del mercado
y mejores prdcticas.

Se propone incidir en la
conceptualizacidn inicial de la idea
de negocio para aumentar su
probabilidad de éxito

A.
-\_/'\I

D._

e

4. Simulaciones de mercado

A través de proyecciones de
escendrios potenciales, se busca
generar simulaciones de diferentes
escenarios de mercado basados en
una variedad de factores,
incluyendo cambios econémicos,
tecnolbgicos, y sociales, con el
objetivo de evaluar la resiliencia y
adaptabilidad de un proyecto
empresarial ante posibles
fluctuaciones del mercado.

Desenvol lupament
Cc
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5. Comparativa competitiva
integrando datos sobre
competidores y el estado actual del
mercado en cuanto a negocios
similares, la soluciéon deberia poder
aportar una vision integral del nivel
de robustez del modelo de negocio
y su propuesta de valor. Esto incluye
andlisis de las ventajas
competitivas, riesgos potenciales y
oportunidades de diferenciacion.
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Evaluacion de la innovacion .
empresarial: la
solucién/sistema/herramienta debe
permitir una evaluacion rapiday
precisa de la novedad y grado de
innovacion y diferenciacion de las
ideas y proyectos. Esto implica la
capacidad de analizar de manera
exhaustiva el mercado y las
soluciones existentes para
determinar la originalidad,
diferenciacién y el potencial
disruptivo de cada proyecto
empresarial a evaluar.

,. AJUNTAMENT DE REUS
CARACTERISTICAS DE LA SOLUCION

Toma de decisiones basadas en
datos: es fundamental que la
solucién/sistema/herramienta
proporcione datos objetivos y andlisis
sélidos que respalden la toma de
decisiones por padrte de los equipos de
apoyo al emprendimiento de REDESSA.
Se deben desarrollar funciones
analiticas que permitan tomar
decisiones empresariales
fundamentadas en datos objetivos y
andlisis comparativos. Esto puede
incluir informacién detallada sobre el
mercado, tendencias de la industriqg,
comportamiento del consumidor,
mejores prdcticas, casos de éxito y
otros factores relevantes para el éxito
empresarial.

3(G*REDESSA

Desenvol lupament

Identificacion de tendencias de
mercado: se debe disponer de
funcionalidades que permitan
identificar y analizar tendencias y
preferencias del mercado, tanto
actuales como futuras, para
orientar estrategias. Esto permitird
evaluar la viabilidad del éxito sobre
nuevos conceptos empresariales,
permitiendo a los equipos de apoyo
al emprendimiento de REDESSA
aportar a las personas
emprendedoras un asesoramiento
de mayor calidad.
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OPORTUNIDAD! NUEVO
PARADIGMA EN EL
ASESORAMIENTO DE
PROYECTOS

« Ahorro de tiempo por parte del equipo del
Proyecto. Dedicacion efectiva

« Ahorro de recursos econémicos (FFF)

« Menos frustracidn y menos abandono

« jAumento probabilidades de éxito!

« Asesoramiento mas efectivo y de calidad

«  Optimizacién uso recursos publicos y
productividad

« Contribucién a la promocién econdmica y
la innovacién en el territorio

« Fomento del espiritu emprendedor

+ Mejora la competitividad de las empresas




#oncreixenlesempreses

GRACIAS

= www.redessa.cat

3 REDESSA 977 300 304

volupament

ANYS  Econome redessa@redessa.cat
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¢Como participar enla
Consulta Preliminar de
Mercado?

Laura Soto Francés
Manager de Innovacion Urbana
TECH friendly
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_ Dls_en_o,, Consulta
financiacion y Preliminar al
puesta en marcha Mercado del

del proyecto de CPI proyecto de

CPI
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Elaboracién de Evaluacién y
pliegos Adjudicacion de
contrato

Compra Publica
Precomercial

Compra Publica de
Tecnologia Innovadora

Asociacion para la
Innovacion
40
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Sobre las Consultas Preliminares de Mercado

Permiten un I No es vinculante en
Se regulan en la didlogo abierto con ningun caso. Si no
Ley 9/2017 de el mercado. se genera interés, el
Contratos del facilitando que los organo contratante
Sector Publico, en propios puede desistir sin
el articulo 115. interesados ningun tipo de
propongan COMpPromiso
alternativas
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Sobre las Consultas Preliminares de Mercado

Obijeto: Definir los requerimientos funcionales que constituirdn el objeto del contrato e
5Qué voy a contratar?

y/o modelo de explotacién

Solvencias: Niveles de solvencia minimos para garantizar que los licitadores podrén

. . s Quié 2
cumplir con el objeto del contrato 5Quién lo puede proveer

Criterios: Establecer las variables clave que gurcmﬁzcm que se e|ige la me]or oferta gCémo escogeré la meior
oferta?

Presupuesto: Definir el presupuesto adecuado/minimo para el objeto y alcance del

5Cudnto costara?
proyecto

Propiedc:d Intelectual: Definir aspectos relativos a la propiedcd intelectual que afecten

5Qué debo tener en cuenta?

al proyecto
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Fases de la Consulta Preliminar de Mercado

(

Publicacion

del Informe final de CPM




Participacion en la CPM

., Como?

La informacion de
dicha solicitud podra
ser publicada en
cualquier momento,
salvo la informacion
declarada de caracter
confidencial.

Las propuestas innovadoras,
junto con la documentacion
anexa, se presentaran enviando
un correo electronico a la

direccion: cpi@redessa.cat

¢, Como identificar correctamente
la propuesta? En el apartado del
asunto del correo debera

indicarse la expresion
Propuesta/CPM Sistema
inteligente de benchmark /nombre
de la empresa.

R —

Formulario de solicitud
(Anexo Il) — castellano y/o
catalan (Word o PDF)

@ AJUNTAMENT DE REUS 36-. RDEQESS A T EC H

Re
ANYS con .
Feener friendly

: . Personas fisicas o Se admitira la presentacion de
1 Convocatoria abierta 2 juridicas, publicas 3 varias propuestas, de forma
o privadas individual o conjunta (empleo

de un Unico correo)

cpi@redessa.cat

https://contractaciopublica.cat/ca/p
erfils-

contractant/detall/13987060?categ
oria=0

https://www.redessa.cat/agenda/jo

rnadacpi/
R —
—
Formulario para resolucién de Documento FAQs

dudas(Anexo lll) — castellano y/o
catalan (Word o PDF)
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Documentos clave

Formulario participacion
aa

Formulario dudas

L L.

Bases de la convocatoria

eus Desenvoly pament
A Economic

3

Descripcion de la necesidad — Anexo |

Son las preguntas que debe contestar el agente participante

para dar forma a su propuesta — Anexo |l

A través del cual recibir dudas por parte de proponentes —

Anexo Il

Describe las normas de la CPM — Anexo IV

Recopila las respuestas a las dudas planteadas por parte de

proponentes — Anexo V

En el perfil de REDESSA en el Portal de Contractacié Publica de Catalunya:

BT TECH

friendly

en el apartado Licitaciones, Consultas preliminares de mercado y en el espacio web
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Participacion en la CPM

Apartados clave del Formulario (Anexo II) de participacion en la Consulta Preliminares al Mercado.

Datos del participante
(persona fisica o juridica, Informacién adicional 2
CNAE, principales Datos de contacto del L . (inversion en I+D,
. . , . Informacion adicional 1 . o
actividades de la entidad, tipo interlocutor/representante s . financiacion externa en
: ~ ) (experiencia previa, v
de entidad, tamafio de la (nombre, teléfono, correo Y proyectos I+D, facturacion de
; > o certificaciones, personal ’ L
entidad, facturacion, electronico) o tecnologias similares)
N cualificado)
propuesta individual o

conjunta)

Datos basicos de la
propuesta (nombre de la
entidad, de la propuesta,
interés por participar en
futuras licitaciones, etc.)

Breve resumen de la Elementos de innovacion
propuesta de solucion: (nuevas tecnologias
especificacion funcional y Coste estimado del desarrollo entregadas y soluciones
nivel de madurez actual en el de su solucioén propuesta (€) innovadoras) o resultados de
que se encuentra su solucién I+D esperados. Nivel TRL

propuesta estimado de la solucion

Indique las regulaciones y
normativa asociada a la
necesidad planteaday
elementos de propiedad
intelectual

Duracion estimada para la
ejecucion de la propuesta
planteada (meses)

+ Declaracion obligatorias y autorizaciones (uso de contenidos y de los datos de contacto) + relacion de documentacion anexa
(no obligatoria)

(REAEHARY f%.
o (A4 | 9220

> »




Datos Bdsicos

Nombre de la enfidad:

Afo de constitucion:

Propuesia conjunta de varias personas fisicas o juridicas:

Marque S o NO.

Osi
0 NO

Nombre de la propuesta de solucion:

Acronimo de la propuesta de solucion:

Tamafio de su enfidad en la acfualidad (Microempresa,
Pequefia empresa, Mediana empresa, Gran empresa):

O Microempresa
0 Mediana empresa
OPequefa empresa

[0 Gran empresa 0

Refo al que responde la propuesta

(marque los que procedan):

O Reto “Sistema inteligente de benchmark para la
identificacion  y  valoracion de  proyectos
empresariales de emprendimiento novedosos e
innovadores”

Ubicacion de la entidad (pais, CCAA, provincia y
municipio):

Necesidades no cubiertas a las que responde

propuesta (marque las que procedan):

[0 Evaluacién de la innovacion empresarial
[0 Toma de decisiones basadas en datos
[ Identificacion de tendencias de mercado.

0 Automatizacién de procesos

Facturacidn total de su enfidad en los Glfimos 3 ejercicios

2023 2022

2021

(€):

Datos del interlocuto

propuesta de solucidn conjunta):

r/representante

Nombre del Inferlocutor (o representante en caso de

sTiene infencion de presentarse a fuluras licitaciones

relacionadas con el refo a los que este aplicando?

osi
O NO

Datos del participante

Persona Fisica:

Teléfono:

Correo Eectronico:

Persona Juridica:

Sector o dmbito de actividad (CNAE):

Principales actividades de la enfidad:

Direccion:

Informacion adicional

sSu entidad tiene facturacion de tecnologias similares a
las de la presente propuesta de solucién en Ultimos 3
ejercicios?: Responda Sl o NO.

osf
O NO

Tipo de enfidad/organizacion:

Auténomo O

Universidad O

Empresa privada O
Cenftro Tecnologico O
Empresa publica [
Cluster O

Cenftro de investigacién O

Ofro O

En caso de haber respondido Si a la pregunta anterior,
diga cudl fue la facturacién aproximada de tecnologias
similares a las de esta propuesta de solucién en los Ultimos
3 gjercicios (dato agrupado de los 3 ejercicios):

sConsidera que su enfidad dispone de certificaciones
relevantes para acometer los frabajos que propone?
Responda Sl o NO.

o sf
O NO

En caso de haber respondido Sl a la pregunta anterior,
indique cudles son esas cerlificaciones (mdax. 300
caracteres):

sConsidera que el personal de su enfidad fiene
calificaciones relevantes para acometer los frabajos que
propone? Responda Sfo NO.

asi
0 NO

ECH

friendly
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Breve descripcion del cronograma por fases:

2Qué criterios considera importantes para valorar su
propuesta de soluciéne

Coste estimado del desarrollo de su propuesta de solucién
(€) Se ruega un desglose del alcance presupuestado (por
ejemplo, por partidas de personal, ofros componentes,
etc.):

Necesidades tfecnoldgicas y no fecnocldgicas que sl
REDESSA debe tener en cuenta para la aplicacion de su
propuesta de solucion:

sCudles considera que son los principales riesgos del
proyecto?

Indique las capacidades tecnolégicas de las que dispone
para hacer frente al desarrollo de los frabajos planteados:

Beneficios que proporciona la posible solucién al REDESSA
(maneras en las que la idea propuesta contribuye a
generar una mejora):

Beneficios que proporciona la posible solucion a las
personas usuarias finales (maneras en las que la idea
propuesta confribuye a generar una mejora para las
personas usuarias finales):

1+D+i

Elementos de innovacién (nuevas tecnologias enfregadas
y soluciones innovadoras) o resultfados de 1+D esperados.
Especificamente, diga cudles son los elementos
diferenciadores de su propuesta de solucidon frente a los
preductos y servicios que se encuentran ya disponibles en
el mercado (mdax. 850 caracteres):

O

Nivel de madurez actual en el que se encuenfra su

TRL 4

(laboratorio)

- Desarrollo a pequefia escala

O TRL 5 - Desarrollo a escala real

propuesta de solucion (en caso de conocer en nivel de | O TRL 6 - Sistema/protfotipo validado en entorno
madurez tecnolégica (TRL*) en el que se encuentra, | simulado

indiquelo):

Desplie

Identificar fases de integracién con tecnologias y servicios

pre-existentes:

O TRL 7 - Sistema/prototipo validado en entorno
real

O TRL 8 - Primer sistema/prototipo comercial

Identificar las fases de pruebas y ensayos (en entornos
reales del servicio publico):

Indicar fases de validacion, certificacion, estandares, etfc.:

2Qué caracteristicas del proyecto y el alcance propuesio
considera que son mas importantes?

Indique las regulaciones y normativa asociada a la
necesidad planfeada:

2Cudiles son las principales ventajas que se encuentran de
la propuesta de solucion frente a ofras? Indique los valores
diferenciales de la propuesta:

Considera que existe alguna limitacion o barrera
especifica para el despliegue de la solucion en el mercado
sCuale:

TECH

friendly
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Propiedad intelectual

Sobre los Derechos de Propiedad Intelectual e Industrial
(DPII). a priori y por las caracteristicas de su enfidad, zésta | O sf
fiene limitaciones para compartir los DPIl con el organismo
contfratante o para establecer un royalty sobre las ventas ONO
futuras de la solucién propuesta?

En caso de haber respondido Sl a la pregunta anterior,
indique, zde qué fipoe o si no existen, ;Qué porcentaje
considera que podria ser compartido con el organismo
contratante? 3Qué porcentaje del precio de venta podria
ser establecido como canon?

Esta informacion, o parte de ella, se publicard en el informe final de conclusiones de la
Consulta Preliminar al Mercado en aras de favorecer la colaboracién entre los
participantes, asi como de los agentes interesados que no hayan participado en la
misma.

*TRL es una forma aceptada de medir el grado de madurez de una tecnologla. Por lo tanto, si consideramaos
una tecnologla concreta y tenemos informacién del TRL o nivel en el que se encuentfra, podremos hacernos
una idea de su nivel de madurez.

Declaraciones Obligatorias

Autorizo al REDESSA al uso de los contenidos de las propuestas de solucién. Este uso se limitard
exclusivamente a la posible inclusidn de los contenidos en el proceso de definicién de las
lineas de trabajo, que se concretard en los posibles pliegos de los posibles procedimientos de
confratacion que se framiten ulteriormente bajo la férmula de Compra Pdblica Innovadora.

La propuesta de solucidon presentada estd libre de copyright o cualquier otro derecho de
autor o empresarial que impida su libre uso por parte del REDESSA o de cualquier otra
empresa colaboradora en el desarrollo de futuros proyectos:

Autorizacion de uso de los datos aportados

Importante: Autorizo al REDESSA al almacenaqje y difusion de los datos de contacto, a

mantener accesible y actudlizada la informacién necesaria, total o parcial, sobre la
propuesta presentada y a divulgar la informacién o documentacién técnica o comercial
que, en su caso, no seda idenfificada como confidencial. Los derechos de acceso,
rectificacion, cancelacion y oposicidn pueden ejercerse dirigiéndose a la siguiente direccion
de correo electrénico: cpi@redessa.cat

NO

Incorporacién de la Persona fisica o juridica a la lista de participantes en el proceso de
consulta puUblica. Solamente se publicard la persona u organizacién que propone la idea en
el Informe de Cierre de la Consulta Preliminar al Mercado.

Incorporacién de los campos “Nombre de la propuesta” , “Breve resumen de la propuesta
de solucidn: especificacion funcional” y “Nivel de madurez actual en el que se encuentra
su solucién propuesta sin llegar a ser una aplicacién comercial”, asociados a la personda fisica
o juridica, en el Informe de Cierre de la consulta Preliminar al Mercado.

Relacion de documentacion adjunta aporiada

proporcione mds informacién acerca de la misma (mdaximo tres archivos por propuesta).

En el caso de que la hubiese, indique la documentacién que acompafia a su propuesta de soluciéon y que|

Nombre del archivo: Breve descripcion:

Confidencial*

*Marcar en el caso de que la documentacion correspondiente sea confidencial
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Planificacion de la CPM

Segunda quincena de julio 2024

5 de junio de 2024 el5dejuliode 2024 alas 23:59n  pjerg quincena de septiembre 2024 Octubre 2024
@ -.-
To—a——e FIN PLAZO DE Realizacion de UBL|CAC|ON DEL
( | ) PRESENTACION entrevistas INFORME FINAL DE
lanzamiento DE IDEAS CONSULTA

P »
< »

RECEPCION DE PROPUESTAS i %
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Ruegos y preguntas

Datos de contacto

cpi@redessa.cat

laura.soto@techfiendly.es
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Gracies per la vostra atencio
Gracias por su atencion
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